
経営者モーニングセミナーでは、経営者の苦難や 失敗を乗り越え成功に至
るまでの体験談、幅広い 年齢層の経営者同士の交流の場です。

元気な会社のトップは朝型の生活習慣！
会社が元気になる秘訣が体験できます！

トレードマークはモヒカン。奈良県生駒市出身。
小学校4年から新聞配達を卒業まで三年間経験する。
大阪桃山学院高校➡中央大学(卒)。中学から大学までハンドボールに情熱をそ
そぐ。大学卒業後、大手デパートのジュエリースペシャリストを経て、2000
年7月ジュエリー販売会社 (有）ディア・エム 社を起業・設立。中小企業の
悩みにも直面、特にスタッフ育成に苦悩した日々を送った経験をもつが、それ
を克服し業績を伸ばす。自身はプレイングマネージャーとして10年以上毎年3
億円を売上げる。結果、13年間一度の赤字を出さずに利益体質の会社を経営。
その後、独自のマーケティング理論と自身の経験から培った「接客の本質」を
再考し、思考から考えた販売技法『魔法の接客術®』を考案。多くの方にそれ
らを全力で伝え【選ばれる人財を育成する】…と言う強い想いで、社員スタッ
フ研修・セミナー・講演活動・コンサルティング・に奮闘中！「やる気(売る
気)とやり方」を伝えることができれば、成果は必ずついてくる」が持論。
「新しい発想」×「新しい行動」こそが「成果」に繋がる唯一の方程式だと常
に説いている。何より「人磨き」に重きをおき、「やる気」と「やるコト」を
授ける研修は唯一無二と言われ…「即！成果に直結する」と多くの経営者・人
事部担当者から高い評価を受ける。
講師力とは…【独自コンテンツ×伝える力＝人の心と行動を動かすことの出来
る力】と考え挑み続ける。著書「営業下手でも3億売る技術！」出版し、精力
的に活動をする。JAXAのプロダクトコンサルティングにも勤しむ。


